Neues Handelsvertreterrecht in der Européischen Union

Der Rat der Européischen Union hatte am
18.12.1986 die Handélsvertreterrichtlinie
" verabschiedet. Der Verabschiedung der
Richtlinie waren zdhe Verhandlungen in
der EG tiber ein Vierteljahrhundert vor-
ausgegangen, Es hat aber nun noch fast ein
weiteres Jahrzehnt gedauert, bis mit Bel-
gien das letzte Mitgliedsland der EU die
Vorgaben der Handelsvertreterrichtlinie in
sein nationales Recht tiberfiihrt hat.

1. Umsefzungstermine

Gem. Art. 22 der Handelsvertreterricht-
linie hatten die meisten Mitgliedstaaten die
Richtlinie bis zum 1.1.1990 umzusetzen.
Lediglich Grossbritannien und Irland war
eine lingere Umsetzungsfrist bis zum
1.1.1994 eingerdumt worden.

Die einzelnen Linder sind diesen Fristen
zum Teil erst mit erheblichen Verspitungen
nachgekommen. Fristgerecht zum 1.1.19%0
hatten lediglich die Bundesrepublik
Deutschland und die Niederlande ihr
Recht an die Handelsvertreterrichtlinie
angepasst. Im Jahre 1990 setzte dann noch
Dinemark die Richtlinie um. Mitte 1991
folgte Frankreich und gegen Ende des
Jahres Italien. 1992 wurde die Handels-
vertreterrichtlinie in Griechenland und
Spanien umgesetzt. Portugal nahm 1993 die
Umsetzung vor.

Grossbritannien hielt die ihm zugestan-
dene verlingerte Umsetzungsfrist zum
1.1.1994 ein, die Irland nur ein wenig iiber-
schritt. Sehr spit setzte dann lLuxemburg
Mitte 1994 die Richtlinie um. Schiiesslich
ist nun in Belgien zum 2.6.1995 das auf
der Handelsvertreterrichtlinie basierende
Recht in Kraft getreten.

Die fritheren EFTA-Staaten, die 1994 der
EU beigetreten sind, hatten bereits vorher
ihr Handelsvertreterrecht der Richtlinie
angepasst. ’

Von Rechisanwalt Dr. Bernd Westphal, Kiln

2. Angeniihertes Recht

Die Umsetzung der Handelsvertreter-
richtlinie hat jedoch nicht zu einem glei-
chen Handelsvertreterrecht in den Mit-
gliedstaaten gefiihrt. Dies liegt zunichst
darin begriindet, dass die Handelsvertre-
terrichtlinie nur die wesentlichen Berei-
che des Handelsvertreterrechts regelt. In
den anderen Bereichen sind die Mitglied-
staaten daher weitgehend frei, ihre eige-
nen Vorstellungen in ihr nationales Recht
einfliessen zu lassen. Man wird sie aber
auch bei diesen Regelungen fiir verpflich-
tet ansehen miissen, die Ziele der Han-
delsvertreterrichtlinie nicht zu gefihi-
den. A

Weiterhin gesteht die Handelsvertreter-
richtlinie den Mitgliedstaaten an vielen
Stellen ein Umsetzungsermessen zu. Sie
enthilt dariiber hinaus eine Vielzah! unbe-
stimmiter Rechisbegriffe, die erst noch von
der Rechtsprechung der Mitgliedstaaten
ausgefiillt werden miissen.

Im ibrigen weisen die neuen nationalen
Rechte teilweise erhebliche Umsetzungs-
fehler auf. Kein Mitgliedsland hat die Vor-
gaben der Handelsvertreterrichtlinie bean-
standungsfrei ibernommen. Selbst das
Handelsvertreterrecht der Bundesrepublik
Deutschland, das der Richtlinie Pate
gestanden hatte, weist Umsetzungsmingel
aufl. :

Die folgende Darstellung des Handelsver-
treterrechts in den Mitgliedstaaten geht
von den Vorgaben der Handelsvertreter-
richtlinie aus und untersucht jeweils die
Unterschiede zwischen den nationalen
Regelungen.

3. Anwendungsbereich

Art. 1 Abs. 2 der Richtlinie stellt eine Legal-
definition des Handelsvertreters auf. Dies

ist, «wer als selbstindig Gewerbetreibender
stindig damit betraut ist, fiir eine Person
(Unternehmer) den Verkauf oder den
Ankauf von Waren zu vermitteln oder diese
Geschiifte im Namen und fiir Rechnung des
Unternehmers abzuschliessen». Damit er-
fasst die Handelsvertreterrichtlinie nur die
Handelsvertreter, die Warengeschéfie ver-
mitteln. Die vom EuGH und von der
Rechtsprechung der Mitgliedstaaten auch
als Handelsvertreter angesehenen Vermitt-
ler anderer Wirtschaftsgliter oder Dienstlei-
stungen — wie etwa von Versicherungen,
Bausparkassenvertrigen oder Reiseveran-
staltungen — werden hingegen nicht von der
Richtlinie erfasst. Hier sind die Mitglied-
staaten also grundsétzlich nicht gebunden.
Die Mehrzahl der Mitgliedsldnder wendet
ihr neues Handelsvertreterrecht dennoch
auf alle Arten von Handelsvertretern an.
Hingegen beschrinken Dénemark, Finn-
land, Griechenland, Grossbritannien, Lu-
xemburg und Schweden den Anwendungs-
bereich ihres Handelsvertreterrechts auf
Warenhandelsvertreter.

Osterreich schliesst lediglich die Vermittler
von Grundstiicken vom Schutz der Vor-
schriften iiber die Handelsvertreter aus. Im
iibrigen sehen die Rechte der Bundesrepu-
blik Deutschland, Frankreichs, Griechen-
lands und Grossbritanniens einen Aus-
bzw. Teilausschluss der nebenberuflichen
Handelsvertretertitigkeit vor. :

4, Pflichten der Parteien

Die Art. 3 bis 5 der Richtlinie legen die
Pflichten von Handelsvertreter und Unter-
nehmer fest. In Art. 3 sind zunichst die
Pflichten des Handelsvertreters nieder-
gelegt. Nach dessen Absatz 1 hat er bei der
Ausiibung seiner Titigkeit die Interessen
des Unternehmers wahrzunehmen und sich
nach Treu und Glauben zu verhalten.



Daneben hat der Handelsvertreter gem.

Art. 3 Abs. 2 der Richtlinie

— sich in angemessener Weise fiir die Ver-
mittlung und ggf. den Abschluss der ihm
anvertrauten Geschifte einzusetzen:

— dem Unternehmer die erforderlichen
ihm zur Verfitgung stehenden Informa-
tionen zu libermitteln und

— den vom Unternehmer erteilten ange~
messenen Weisungen nachzukommen.

Korrespondierend zu den Pflichten des

Handelsvertreters hat sich der Unterneh-

mer gem. Art. 4 Abs. 1 der Richtlinie nach

den Geboten von Treu und Glauben zu
verhalten. Weiterhin hat der Unternehmer
dem Handelsvertreter die erforderlichen

Unterlagen zur Verfiigung zu stellen und

ihm die fiir die Ausiibung seiner T#tigkeit

erforderlichen Informationen zu geben.

Insbesondere soll der Unternehmer den

Handelsvertreter binnen angemessener

Frist informieren, sobald er absieht, dass

der Umfang der Geschifte erheblich gerin-

ger sein wird, als der Handelsvertreter nor-
malerweise hitte erwarten konnen. Eine
besondere Benachrichtigungspflicht ent-
hilt ferner Art. 4 Abs. 3 der Richtlinie, nach
dem der Unternehmer dem Handelsvertre-
ter binnen angemessener Frist von der

Annahme oder Ablehnung und von der

Nichtausfithrung der vom Handelsvertre-

ter vermittelten Geschifte Kenninis zu

geben hat.

Gem. Art. 5 der Richtlinie haben die Mit-

ghiedstaaten die Pilichten der Parteien

zwingend festzulegen.

Die meisten Mitgliedsldnder haben diese

Vorgaben der Handelsvertreterrichtlinie in

ibr nationales Recht umgesetzt.

5. Vergiitung des Handelsvertreters

In den Art. 6 bis 12 der Richtlinie finden
sich die Regelungen iiber die Vergiitung
des Handelsvertreters. Art. 6 bezieht sich
zunichst auf die Hohe der Vergiitung. Die
weiteren Artikel regeln dann nur noch eine
Vergiitungsform, namlich die der Provi-
sion. Andere Vergiitungsformen, z. B. Fi-
xum oder Boni, werden von ihnen nicht
erfasst.

a) Hohe der Vergiitung

Art, 6 der Richtlinie bestimmt, dass der
Handelsvertreter bei Fehlen einer Verein-
barung iiber die Hoéhe der Vergiitung
Anspruch auf eifie Verglitung hat, die an
dem Ort, an dem er seine Tétigkeit ausiibt,
fiir die Vertretung von Waren iiblich ist, die
den Gegenstand des Handelsvertreterver-
trages bilden. Mangels ciner Verglitung hat
der Handelsvertreter Anspruch auf eine
angemessene Vergiitung. Damit wird klar-
gestelit, dass sich die Hohe der Vergiitung
grundsiitzlich aus den Vereinbarungen der
Parteien ergibt. Nur bei Fehlen einer Ver-
einbarung kann auf die iibliche bzw. ange-
messene Vergiitung zuriickgegriffen wer-
den.

An diese Vorgaben der Richtlinie haben
sich gehalten die Umsctzungsgesetze von

10 -

Belgien, Ddnemark, Finnland, Frankreich,
Grossbritannien, Luxemburg, den Nieder-
landen, Portugal, Schweden sowie Spanien.
Die Gesetze der Bundesrepublik Deutsch-
land, Griechenlands und Osterreichs
bestimmen lediglich, dass bei Fehlen einer
Vereinbarung die fibliche Vergiitung zu
zahlen sei. Der Hinweis auf die angemesse-
ne Vergiitung wurde hingegen nicht umge-
setzt, ftalien hat sogar die Umsetzung des
Art. 6 der Richtlinie vollstindig unterlas-
sen und sieht keine Regelung iiber die
Hohe der Vergiitung vor.

b) Die Entstehung des Provisions-
anspruchs

Die Handelsvertreterrichtlinie hat fiir die
Entstehung des Provisionsanspruchs den
mehraktigen Tatbestand aus dem deut-
schen Recht im wesentlichen lbernom-
men. Zunichst legt Art. 7 Abs. 1 fest, dass
dem Handelsvertreter ein Provisions-
anspruch fiir alle wihrend des Vertragsver-
hiltnisses abgeschlossenen Geschifte zu-
steht, wenn diese (lit. 2) entweder auf seine
Titigkeit zuritckzufithren sind (Tétigkeits-
provision) oder (lit. b) mit einem Dritten
abgeschlossen werden, den er bereits vor-
her fiir Geschifte der gleichen Art gewor-
ben hatte (Folgeprovision). Ferner kann

dem Handelsvertreter gem. Art. 7 Abs. 2

der Richtlinie ein Bezirks- bzw. Alleinver-
tretungsprovisionsanspruch zustehen.
Soweit diese Voraussetzungen erfiillt sind,
besitzt der Handelsvertreter jedoch nur
einen bedingten Anspruch auf seine Pro-
vision (Provisionsanwartschaft). Dieser
wird gem. Art. 10 Abs. 1 der Richtlinie
nédmlich erst zu einem Provisionsan-
spruch, sobald und soweit der Unterneh-
mer oder der Dritte das Geschift ausge-
fiihrt hat. Nach Art. 11 Abs. 1 der Richt-
linie entfallt dieser Anspruch allerdings
wieder, wenn und soweit feststeht, dass
der vermittelte Vertrag nicht ausgefiibrt
wird und die Nichtausfilhrung nicht auf
Umstinden beruht, die vom Uniernehmer
zu vertreten sind.

Dieser mehraktige Entstehungstatbestand
wurde richtlinienkonform iibernommen
von Belgien, der Bundesrepublik Deutsch-
land, Dinemark, Finnland, Frankreich
Grossbritannien, Luxemburg, Osterreich,
Portugal und Schweden. Abweichende
Regelungen finden sich in den Niederlan-
den, Italien sowie Griechenland.

Nach niederlindischem Recht entsteht der
Provisionsanspruch bereits, wenn das Ge-
schift zustande kommt. Dabei wird gem.
Art. 432 BWB vermutet, dass ein vom Han-
delsvertreter vermitteltes Geschéft ange-
nommen ist, wenn der Uniernehmer
gegeniiber dem Handelsvertreter inner-
halb einer angemessenen Frist das Ge-
schiift nicht ablehnt oder einen Vorbehalt
geltend macht. Fehlt im Handelsvertreter-
vertrag eine Vereinbarung Gber die Linge
der «angemessencn Frist», so betréigt diese
einen Monat, berechnet von dem Zeit-
punkt an, in dem der Aufirag dem Unter-
nehmer mitgeteilt worden ist.

Die Parteien kénnen nach niederlindischem
Recht (Art. 432 Abs. 3 BWRB) aber auch den
mehraktigen Entstehungstatbestand der
Richtlinie vereinbaren, indem sie festlegen,
dass der Provisionsanspruch erst mit der
Ausfithrung des Vertrages entsteht. -

In Italien und Griechenland wurden
die Provisionsentstehungstatbestande der
Handelsverireterrichtlinie nicht in natio-
nales Recht iibertragen. Art. 1748 Abs. 1
Codice Civile beginnt mit der Umsetzung
des Art. 10 der Richtlinie, wonach dem
Handelsvertreter der Provisionsanspruch
zusteht, wenn das Geschift ausgefiihrt
wird. Damit bleibt unklar, ob ein Geschift
nur dann provisionspflichtig ist, wenn des-~
sen Abschluss auf die Titigkeit des Han-
delsvertreters zuriickzufithren ist, oder ob
auch Folgegeschifte einen Provisions-
anspruch auskdsen. ‘

c) Bezirks- bzw. Alleinvertretungs-
provisionsanspruch

Nach Art. 7 Abs. 2 der Richtlinie konnten
sich die Mitgliedstaaten fiir dic Einfihrung
eines Bezirks- oder Alleinvertretungs-
provisionsanspruchs entscheiden. Einen Be-
zirksprovisionsanspruch besitzt der Han-
delsvertreter bereits, wenn ihm ein bestimm-
ter Bezirk oder Kundenkreis zugewiesen
worden ist und wihrend des Vertragsver-
hiltnisses ein Geschift mit einem Kunden
abgeschlossen wird, der diesem Bezirk oder
dieser Gruppe angehtrt. Demgegeniiber
steht ihm ein Alleinvertretungsprovisions-
anspruch nur zu, wenn ihm die Alleinvertre-
tung fiir einen bestimmten Bezirk oder Kun-
denkreis zugewiesen wurde. :
Der Begriff «Alleinvertretung» wurde von
der Kommission bereits im Jahre 1962 in
ihrer «Bekanntmachung tber Alleinver-
triebsvertrige mit Handeisvertretern» als
ausschliessliche Verpflichtung des Unter-
nehmers definiert, den Handelsvertreter
allein filr ein bestimmtes Gebiet zu bestel-
len. Ebenso verwendet die Kommission die-
sen Begriff in ihren Gruppenireistellungs-
verordnungen zu Art. 85 Abs. 3 EGV. Der
Alleinvertreter unterscheidet sich vom
Begzirksvertreter mithin dadurch, dass ihm
nicht nur ein Bezirk oder Kundenkreis zuge-
wiesen, sondern dariiber hinaus die alleinige
Titigkeit in diesem Bezirk zngesichert wird.
‘Wenn es dem Unternehmer bei einem rei-
nen Bezirksrecht nicht verboten ist, selbst
oder durch weitere Beauftragte in dem dem
Handelsvertreter zugewiesenen Bezirk titig
zu werden, muss er dlese Titigkeit im Bezirk
des Alleinvertreters unterlassen.

Einen Bezirksprovisionsanspruch einge-
fiihrt haben die Bundesrepublik Deutsch-
land, Ddnemark, Griechenland, Finnland,
Frankreich und Schweden. Den strengeren
Alleinvertretungsprovisionsanspruch  ha-
ben Belgien, Grossbritannien, Luxemburg,
die Niederlande, Osterreich, Portugal und
Spanien gewihlt. Italien hat hingegen den
Art. 7 Abs.2 der Richtlinie iiberhaupt nicht
umgesetzt und damit weder einen Bezirks-
provisionsanspruch noch einen Alleinver-
tretungsprowswnsanspruch eingefiihrt.
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Daneben hat der Handelsvertreter gem.

Art. 3 Abs. 2 der Richtlinie

— sich in angemessener Weise fiir die Ver-
mittlung und ggf. den Abschiuss der ithm
anvertrauten Geschiifte einzusetzen:

— dem Unternchmer die erforderlichen
ihm zur Verfiigung stehenden Informa-
tionen zu Gbermitteln und

— den vom Unternehmer erteilten ange-
messenen Weisungen nachzukommen.

Korrespondierend zu den Pflichten des

Handelsvertreters hat sich der Unterneh-

mer gem. Art. 4 Abs. 1 der Richtlinie nach

den Geboten von Treu und Glauben zu
verhalten. Weiterhin hat der Unternchmer
dem Handelsvertreter die erforderlichen

Unterlagen zur Verfiigung zu stellen und

ihm die fiir die Ausiibung seiner Tétigkeit

erforderlichen Informationen zu geben.

Insbesondere soll der Unternehmer den

Handelsvertreter binnen angemessener

Frist informieren, sobald er absicht, dass

der Umfang der Geschifte erheblich gerin-

ger sein wird, als der Handelsvertreter not-
malerweise hitte erwarten kénnen. Eine
besondere Benachrichtignngspflicht ent-
hilt ferner Art. 4 Abs. 3 der Richtlinie, nach
dem der Unternehmer dem Handelsvertre-
ter binnen angemessener Frist von der

Annahme oder Ablehnung und von der

Nichtausfithrung der vom Handelsvertre-

ter vermittelten Geschifte Kenntnis zu

geben hat.

Gem. Art. 5 der Richtlinie haben die Mit-

gliedstaaten die Pflichten der Parteien

zwingend festzulegen.

Die meisten Mitgliedslinder haben diese

Vorgaben der Handelsvertreterrichtlinie in

ihr nationales Recht umgesetzt.

5. Vergiitung des Handelsvertreters

In den Art. 6 bis 12 der Richtlinie finden
sich die Regelungen iiber die Vergiitung
des Handelsverireters. Art. 6 bezicht sich
zundchst auf die Héhe der Vergiitung. Die
weiteren Artikel regeln dann nur noch eine
Vergiitungsform, nimlich die der Provi-
sion. Andere Vergiitungsformen, z. B. Fi-
.xum oder Boni, werclen von ihnen nicht
erfasst.

a) Hohe der Vergiitung

Art. 6 der Richtlinie bestimmt, dass der
Handelsvertreter bei Fehlen einer Verein-
barung f{iber die Hohe der Vergiitung
Anspruch auf eine Vergiitung hat, die an
dem Ort, an dem er seine Tétigkeit ausiibt,
fiir die Vertretung von Waren iiblich ist, die
den Gegenstand des Handelsvertreterver-
trages bilden. Mangels einer Vergiitung hat
der Handelsvertreter Anspruch auf eine
angemessene Vergilitung. Damit wird klar-
gestellt, dass sich die Hohe der Vergiitung
grundsitzlich aus den Vereinbarungen der
Parteien ergibt. Nur bei Fehlen einer Ver-
einbarung kann auf die iibliche bzw. ange-
messene Verglitung zuriickgegriffen wer-
den.

An diese Vorgaben der Richtlinie haben
sich gehalten die Umsetzungsgesetze von
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Belgien, Dédnemark, Finnland, Frankreich,
Grossbritannien, Luxemburg, den Nieder-
landen, Portugal, Schweden sowie Spanien.
Die Gesetze der Bundesrepublik Deutsch-
land, Griechenlands und Osterreichs
bestimmen lediglich, dass bei Fehlen einer
Vereinbarung die iibliche Vergiitung zu
zahlen sei. Der Hinweis auf die angemesse-
ne Vergiitung wurde hingegen nicht umge-
setzt. Italien hat sogar die Umsetzung des
Art. 6 der Richtlinie vollstindig unterlas-
sen und sieht keine Regelung {iber die
Hohe der Vergiitung vor.

b) Die Entstehung des Provisions-
anspruchs

Die Handelsvertreterrichtlinie hat fiir die
Entstehung des Provisionsanspruchs den
mehraktigen Tatbestand aus dem deut-
schen Recht im wesentlichen iibernom-
men. Zunéchst legt Art. 7 Abs. 1 fest, dass
dem Handelsvertreter ein Provisions-
anspruch fiir alle wihrend des Vertragsver-
hiltnisses abgeschlossenen Geschifte zu-
steht, wenn diese (Jit. a) entweder auf seine
Tétigkeit zuriickzufithren sind (Tétigkeits-
provision} oder (lit. b} mit einem Dritten
abgeschlossen werden, den er bereits vor-
her fiir Geschiifte der gleichen Art gewor-

ben hatte (Folgeprovision). Ferner kanm

dem Handelsvertreter gem. Art. 7 Abs. 2
der Richtlinie ein Bezirks- bzw. Alleinver-
tretungsprovisionsanspruch zustehen.
Soweit diese Voraussetzungen erfiillt sind,
besitzt der Handelsvertreter jedoch nur
einen bedingten Anspruch auf seine Pro-
vision (Provisionsanwartschaft). Dieser
wird gem. Art. 10 Abs. 1 der Richtlinie
némlich erst zu einem Provisionsan-
spruch, sobald und soweit der Unterneh-
mer oder der Dritte das Geschiéft ausge-
fithrt hat. Nach Art. 11 Abs. 1.der Richt-
linie entfillt dieser Anspruch allerdings
wieder, wenn und soweit feststeht, dass
der vermittelte Vertrag nicht ausgefithrt
wird und die Nichtausfithrung nicht auf
Umstinden beruht, die vom Unternchmer
zu vertreten sind.

Dieser mehraktige Entstehungstatbestand
wurde richtlinienkonform iberncmimen
von Belgien, der Bundesrepublik Deutsch-
land, D#nemark, Finnland, Frankreich
Grossbritannien, Luxemburg, Osterreich,
Portugal und Schweden. Abweichende
Regelungen finden sich in den Niederlan-
den, Italien sowie Griechenland.

Nach niederléndischem Recht entsteht der
Provisionsanspruch bereits, wenn das Ge-
schift zustande kommt. Dabei wird gem.
Art. 432 BWB vermuteét, dass ein vom Han-
delsvertreter vermitteltes Geschift ange-
nommen ist, wenn der Unternehmer
gegeniiber dem Handelsvertreter inner-
halb einer angemessenen Frist das Ge-
schift nicht ablehnt oder einen Vorbehalt
geltend macht. Fehlt im Handelsvertreter-
vertrag eine Vereinbarung iiber die Lange
der «angemessenen Frist», so betrigt diese
einen Monat, berechnet von dem Zeit-
punkt an, in dem der Auftrag dem Unter-
nehmer mitgeteilt worden ist.

Die Parteien kénnen nach niederldndischem
Recht (Art. 432 Abs. 3 BWB) aber auch den
mehraktigen Entstehungstatbestand der
Richtlinie vereinbaren, indem sie festlegen,
dass der Provisionsanspruch erst mit der
Ausfithrung des Vertrages entsteht. -

In Italien und Griechenland wurden
die Provisionsentstehungstatbestdnde der
Handelsvertreterrichtlinie nicht in natio-
nales Recht iibertragen. Art. 1748 Abs. 1
Codice Civile beginnt mit der Umsetzung
des Art. 10 der Richtlinie, wonach dem
Handelsvertreter der Provisionsanspruch
zusteht, wenn das Geschift ausgefiihrt
wird. Damit bleibt unklar, ob ein Geschéft
nur dann provisionspflichtig ist, wenn des-
sen Abschluss anf die Tatigkeit des Han-
delsvertreters zurlickzufiihren ist, oder ob
auch Folgegeschifte einen Prov1sxons—
anspruch ausldsen.

c) Bezirks- bzw. Alleinvermretungs-
provisionsanspruch

Nach Art. 7 Abs. 2 der Richtlinie konnten
sich die Mitgliedstaaten fiir die Einfithrung
eines DBezirks- oder -Alleinvertretungs-
provisionsanspruchs entscheiden. Einen Be-
zirksprovisionsanspruch besitzt der Han-
delsvertreter bereits, wenn ihm ein bestimm-
ter Bezirk oder Kundenkreis zugewiesen
worden ist und wihrend des Vertragsver-
hiltnisses ein Geschift mit elnem Kunden
abgeschlossen wird, der diesem Bezirk oder
dieser Gruppe angehdrt. Demgegeniiber
steht ihm ein Alleinvertretungsprovisions-
anspruch nur zu, wenn ihm die Alleinvertre-
tung fiir einen bestimmten Bezirk oder Kun-
denkreis zugewiesen wurde.

Der Begriff «Alleinvertretung» wurde von
der Kommission bereits im Jahre 1962 in
ihrer «Bekanntmachung iiber Alleinver-
triebsvertrage mit Handelsvertretern» als
ausschliessliche Verpflichtung des Unter-
nehmers definjert, den Handelsvertreter
allein fiir ein bestimmtes Gebiet zu bestel-
len. Ebenso verwendet die Kommission die-
sen Begriff in thren Gruppenfreistellungs-
verordnungen zu Art. 85 Abs. 3 EGV. Der
Alleinvertreter unterscheidet sich vom
Bezirksvertreter mithin dadurch, dass ihm
nicht nur ein Bezirk oder Kundenkreis zuge-
wiesen, sondern dariiber hinaus die alleinige
Tatigkeit in diesem Bezirk zugesichert wird.
Wenn es dem Unternehmer bei einem rei-
nen Bezirksrecht nicht verboten ist, selbst
oder durch weitere Beauftragte in dem dem
Handelsvertreter zugewiesenen Bezirk titig
zu werden, muss er diese Tétigkeit im Bezirk
des Alleinvertreters unterlassen.

Einen Bezirksprovisionsanspruch einge-
fishrt haben die Bundesrepublik Deutsch-
land, Dinemark, Griechenland, Finnland,
Frankreich und Schweden. Den strengeren
Alleinvertretungsprovisionsanspruch  ha-
ben Belgien, Grossbritannien, Luxemburg,
die Niederlande, Osterreich, Portugal und
Spanien gewihlt. Italien hat hingegen den
Art. 7 Abs. 2 der Richtlinie iberhaupt nicht
umgesetzt und damit weder einen Bezirks-
provisionsanspruch noch einen Alleinver-
tretungsprovlsmnsanspruch eingefithrt,
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Daneben hat der Handelsvertreter gem.

Art. 3 Abs. 2 der Richtlinie

— sich in angemessener Weise fiir die Ver-
mifthung und ggf. den Abschluss der ihm
anvertrauten Geschiifte einzusetzen:

— dem Unternehmer die erforderlichen
ihm zur Verfigung stehenden Informa-
tionen zu {ibermitteln und

~ den vom Unternehmer erteilten ange-
messenen Weisungen nachzukommen.

Korrespondierend zu den Pflichien des

Handelsvertreters hat sich der Unterneh-

mer gem. Art. 4 Abs. 1 der Richtlinie nach

den Geboten von Tren und Glauben zu
verhalten. Weiterhin hat der Unternehmer
dem Handelsvertreter die erforderlichen

Unterlagen zur Verfiigung zn stellen und

ihm die fiir die Ausiibung seiner Tatigkeit

erforderlichen Informationen zu geben.

Insbesondere soll der Unternehmer den

Handelsvertreter binnen angemessener

Frist informieren, sobald er absicht, dass

der Umfang der Geschiéfte erheblich gerin-

ger sein wird, als der Handelsvertreter nor-
malerweise hitte erwarten kénnen, Eine
besondere Benachrichtigungspflicht ent-
hiilt ferner Art. 4 Abs. 3 der Richtlinie, nach
dem der Unternehmer dem Handelsvertre-
ter binmen angemessener Frist von der

Annahme oder Ablehnung und von der

Nichtausfithrung der vom Handelsvertre-

ter vermittelten Geschiifte Kenntnis zu

geben hat.

Gem. Art. 5 der Richtlinie haben die Mit-

gliedstaaten die Pflichten der Parteien

zwingend festzulegen.

Die meisten Mitgliedslinder haben diese

"Vorgaben der Handelsvertreterrichtlinie in

ihr nationales Recht umgesetzt.

5. Vergiitung des Handelsvertreters

In den Art. 6 bis 12 der Richtlinie finden
sich die Regelungen itber die Vergiitung
des Handelsvertreters. Art. 6 bezieht sich
zunichst auf die Hohe der Vergiitung. Die
weiteren Artikel regeln dann nur noch eine
Vergiitungsform, nimlich die der Provi-
sion. Andere Vergiitungsformen, z. B. Ii-
xum oder Boni, werden von ihnen nicht
erfasst,

a) Héhe der Vergittung

Art. 6 der Richtlinie bestimmt, dass der
Handelsvertreter bei Fehlen einer Verein-
barung iiber die Hoéhe der Vergiitung
Anspruch auf eine Vergiitung hat, die an
dem Ort, an dem er seine Tihtigkeit ausiibt,
filr die Vertretung von Waren iiblich ist, die
den Gegenstand des Handelsvertreterver-
trages bilden. Mangels einer Vergiitung hat
der Handelsvertreter Anspruch auf eine
angemessene Vergiitung. Damit wird klar-
gestellt, dass sich die Hohe der Vergiitung
grundsitzlich aus den Vereinbarungen der
Parteien ergibt. Nur bei Fehlen einer Ver-
einbarung kann auf die iibliche bzw. ange-
messene Vergiitung zurickgegriffen wer-
den.

An diese Vorgaben der Richtlinie haben
sich gehalten die Umsetzungsgesetze von
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Belgien, Dinemark, Finnland, Frankreich,
Grossbritannien, Luxemburg, den Nieder-
landen, Portugal, Schweden sowie Spanien.
Die Gesetze der Bundesrepublik Deutsch-
land, Griechenlands und Osterreichs
bestinmen lediglich, dass bei Fehlen einer
Vereinbarung die iibliche Vergiitung zu
zahlen sei. Der Hinweis auf die angemesse-
ne Vergiitung wurde hingegen nicht umge-
setzt. Italien hat sogar die Umsetzung des
Art. 6 der Richtlinie vollstindig unterlas-
sen und sieht keine Regelung iiber die
Hohe der Vergiitung vor.

b} Die Entstehung des Provisions-
anspruchs

Die Handelsvertreterrichtlinie hat fir die
Enistehung des Provisionsanspruchs den
mehraktigen Tatbestand aus dem deut-
schen Recht im wesentlichen tbernom-
men. Zunichst legt Art. 7 Abs. 1 fest, dass
dem Handelsvertreter ein  Provisions-
anspruch fiir alle wihrend des Vertragsver-
halinisses abgeschiossenen Geschilte zu-
steht, wenn diese (lit. a) entweder auf seine
Titigkeit zuriickzufithren sind (Tétigkeits-
provision) oder (lit. b) mit einem Dritten
abgeschlossen werden, den er bereits vor-
her fiir Geschifte der gleichen Art gewor-
ben hatte (Folgeprovision). Ferner kann

dem Handelsvertreter gem. Art. 7 Abs. 2

der Richtlinie ein Bezirks- bzw. Alleinver-
tretungsprovisionsanspruch zustehen.
Soweit diese Voraussetzungen erfiillt sind,
besitzt der Handelsvertreter jedoch nur
einen bedingten Anspruch auf seine Pro-
vision (Provisionsanwartschaft). Dieser
wird gem. Art. 10 Abs. 1 der Richtlinie
nimlich erst zu einem Provisionsan-
spruch, sobald und soweit der Unterneh-
mer oder der Dritte das Geschift ausge-
fithrt hat. Nach Art. 11 Abs. 1.der Richt-
linie entfillt dieser Anspruch allerdings
wieder, wenn und soweit feststeht, dass
der vermittelte Vertrag nicht ausgefiihrt
wird und die Nichtausfilhrung nicht auf
Umstinden beruht, die vom Unternehmer
zu vertreten sind.

Dieser mehraktige Entstehungstatbestand
wurde rchtlinienkonform iibernommen
von Belgien, der Bundesrepublik Deutsch-
land, D#npemark, Finnland, Frankreich
Grossbritannien, Luxemburg, Osterreich,
Portugal und Schweden. Abweichende
Regelungen finden sich in den Niederlan-
den, Italien sowie Griechenland.

Nach niederlindischem Recht entsteht der
Provisionsanspruch bereits, wenn das Ge-
schiift zustande kommt. Dabei wird gem.
Artt. 432 BWB vermutet, dass ein vom Han-
delsvertreter vermittelies Geschéft ange-
nommen ist, wenn der Unternehmer
gegeniiber dem Handelsvertreter inner-
halb einer angemessenen Frist das Ge-
schift nicht ablehnt oder einen Vorbehalt
geltend macht. Fehlt im Handelsvertreter-
vertrag eine Vereinbarung liber die Lange
der «angemessenen Frist», so betriigt diese
einen Monat, berechnet von dem Zeit-
punkt an, in dem der Auftrag dem Unter-
nehmer mitgeteilt worden ist.

Die Parteien kénnen nach niederlidndischem
Recht (Art. 432 Abs 3 BWB) aber auch den
mehraktigen Entstehungstatbestand  der
Richtlinie vereinbaren, indem sie festlegen,
dass der Provisionsanspruch erst mit der
Ausfithrung des Vertrages entsteht. -

In Qtalien und Griechenland wurden
die Provisionsentstehungstatbestinde der
Handelsvertreterrichtlinie nicht in natio-
nales Recht ibertragen. Art. 1748 Abs. 1
Codice Civile beginnt mit der Umsetzung
des Art. 10 der Richtlinie, wonach dem
Handelsvertreter der Provisionsanspruch
zusteht, wenn das Geschéft ausgefiihrt
wird. Damit bleibt unklar, ob ein Geschift
nur dann provisionspflichtig ist, wenn des-
sen Abschluss auf die Tatigkeit des Han-
delsvertreters zuriickzufithren ist, oder ob
auch Folgegeschifte einen Provxslons-
anspruch ausldsen.

¢) Bezirks- bzw. Alleinvertretungs-
provisionsanspruch

Nach Art. 7 Abs. 2 der Richtlinie konnten
sich die Mitgliedstaaten fiir die Einfilhrung
eines Bezirks- oder Alleinvertretungs-
provisionsanspruchs entscheiden. Einen Be-
zirksprovistonsanspruch besitzt der Han-
delsvertreter bereits, wenn ihm ein bestimm-
ter Bezirk oder Kundenkreis zugewiesen
worden ist und wihrend des Vertragsver-
hiltnisses ein Geschift mit einem Kunden
abgeschlossen wird, der diesem Bezirk oder
dieser Gruppe angehort. Demgegeniiber
steht ihm ein Alleinvertretungsprovisions-
anspruch nur zu, wenn ihm die Alleinvertre-
tung fiir einen bestimmten Bezirk oder Kun-
denkreis zugewiesen wurde.

Der Begriff «Alleinvertretung» wurde von
der Kommission bereits im Jahre 1962 in
threr «Bekanntmachung iiber Alleinver-
triebsvertrige mit Handelsvertretern» als
ausschliessliche Verpflichtung des Unter-
nehmers definiert, den Handelsvertreter
allein fiir ein bestimmtes Gebiet zu bestel-
len. Ebenso verwendet die Kommission die-
sen Begriff in ihren Gruppenfreistellungs-
verordnungen zu Art. 85 Abs. 3 EGV. Der
Alleinvertreter unterscheidet sich vom
Bezirksvertreter mithin dadurch, dass ihm
nicht nur ein Bezirk oder Kundenkreis zuge-
wiesen, sondern dartiber hinaus die alleinige
Tatigkeit in diesem Bezirk zugesichert wird. -
Wenn es dem Unternehmer bei einem rei-
nen Bezirksrecht nicht verboten ist, selbst
oder durch weitere Beaufti‘agte in dem dem
Handelsvertreter zugewiesenen Bezirk titig
Zu werden, Iuss er s;hese Tatigkeit im Bezirk
des Alleinvertreters unterlassen.

Einen Bezirksprovisionsanspruch einge-
fiihrt haben die Bundesrepublik Deutsch-
land, D#nemark, Griechenland, Finnland,
Frankreich und Schweden. Den strengeren
Alleinvertretungsprovisionsanspruch  ha-
ben Belgien, Grossbritannien, Luxemburg,
die Niederlande, Osterreich, Portugal und
Spanien gewihlt. Italien hat hingegen den
Art. 7 Abs. 2 der Richthnie iberhaupt nicht
umgesetzt und damit weder einen Bezirks-
provisionsanspruch noch einen Alleinver-
tretungsprov151onsanspruch eingefiihrt,
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Daneben hat der Handelsvertreter gem.

Art. 3 Abs. 2 der Richtlinie

- sich in angemessener Weise fiir die Ver-
mittlung und ggf. den Abschluss der ihm
anvertranten Geschifte einzusetzen:

- dem Unternehmer die erforderlichen
ihm zur Verfiigung stehenden Informa-
tionen zu iibermitteln und

— den vom Unternchmer erteilten ange-
messenen Weisungen nachzukommen.

Korrespondierend zu den Pflichten des

Handelsvertreters hat sich der Unterneb-

mer gem. Art. 4 Abs. 1 der Richtlinie nach

den Geboten von Treu und Glauben zu
verhalten. Weiterhin hat der Unternehmer
dem Handelsvertreter die erforderlichen

Linterlagen zur Verfilgung zu stellen und

ihm die fiir die Ausiibung seiner Tétigkeit

erforderlichenr Informationen zu geben.

Inshesondere soll der Unternehmer den

Handelsvertreter binnen angemessener

Frist informieren, sobald er absieht, dass

der Umfang der Geschifte erheblich gerin-

ger sein wird, als der Handelsvertreter nor-
malerweise hitte erwarten koénnen. Eine
besondere Benachrichtigungspflicht ent-
hilt ferner Art. 4 Abs. 3 der Richtlinie, nach
dem der Unternehmer dem Handelsvertre-
ter binnen angemessener Frist von der

Annahme oder Ablehnung und von der

Nichtausfithrung der vom Handelsvertre-

ter vermittelten Geschifte Kenntnis zu

geben hat.

Gem. Art. 5 der Richtlinie haben die Mit-

gliedstaaten die Pflichten der Parteien

zwingend festzulegen. .

Die meisten Mitgliedslinder haben diese

Vorgaben der Handelsvertreterrichtlinie in

ihr nationales Recht urngesetzt.

5. Vergiitung des Handelsverireters

In den Art. 6 bis 12 der Richtlinie finden
sich die Regelungen iiber die Vergiitung
des Handelsvertireters. Art. 6 bezieht sich
zundchst auf die Hohe der Vergiitung. Die
weiteren Artikel regeln dann nur noch eine
Verglitungsform, nimlich die der Provi-
sion. Andere Vergiitungsformen, z. B. Fi-
xum oder Bomni, werden von ihnmen nicht
erfasst. '

a} Hohe der Vergiitung

Art. 6 der Richtlinie bestimmt, dass der
Handelsvertreter bei Fehlen einer Verein-
barung itber die Hohe der Vergiitung
Anspruch auf eine Vergiitung hat, die an
dem Ort, an dem er seine Titigkeit ausiibt,
fiir die Vertretung von Waren iiblich ist, die
den Gegenstand des Handelsvertreterver-
trages bilden. Mangels einer Vergiitung hat
der Handelsvertreter Anspruch auf eine
angemessene Vergitung, Damit wird klar-
gestellt, dass sich die Hohe der Vergiitung
grundsitzlich aus den Vereinbarungen der
Parteien ergibt. Nur bei Fehlen einer Ver-
einbarung kann auf die iibliche bzw. ange-
messene Vergiitung zurlickgegriffen wer-
den.

An diese Vorgaben der Richtlinic haben
sich gehalten die Umsetzungsgesetze von

10

Belgien, Dinemark, Finnland, Frankreich,
Grossbritannien, Luxemburg, den Nieder-
landen, Portugal, Schweden sowie Spanien.
Die Gesetze der Bundesrepublik Deutsch-
land, Griechenlands und Osterreichs
bestimmen lediglich, dass bei Fehlen einer
Vereinbarung die iibliche Vergiitung zu
zahlen sei. Der Hinweis auf die angemesse-
ne Vergiitung wurde hingegen nicht umge-
setzt. Italien hat sogar die Umsetzung des
Art. 6 der Richtlinie vollstindig unterlas-
sen und sieht keine Regelung iiber die
Héhe der Vergiitung vor.

b) Die Entstehung des Provisions-
anspruchs

Die Handelsvertreterrichtlinie hat fiir die
Entstehung des Provisionsanspruchs den
mehraktigen Tatbestand aus dem deut-
schen Recht im wesentlichen tibernom-
men. Zundchst legt Axt. 7 Abs. 1 fest, dass
dem Handelsvertreter ein Provisions-
anspruch fiir alle wihrend des Vertragsver-
hiltnisses abgeschlossenen Geschifte zu-
steht, wenn diese (lit. a) entweder auf seine
Titigkeit zoriickzufiihren sind (Tatigkeits-
provision) oder (lit. b) mit einem Dritten
abgeschlossen werden, den er bereits vor-
her fiir Geschifte der gleichen Art gewor-
ben hatte (Folgeprovision). Ferner kann

dem Handelsvertreter gem. Art. 7 Abs. 2

der Richtlinie ein-Bezirks- bzw. Alleinver-
tretungsprovisionsanspruch zustehen,
Soweit diese Voraussetzungen erfiillt sind,
besitzt der Handelsvertreter jedoch nur
einen bedingten Anspruch auf seine Pro-
vision (Provisionsanwartschaft). Dieser
wird gem. Art. 10 Abs. 1 der Richtlinie
nimlich erst zu einem Provisionsan-
spruch, sobald und soweit der Unterneh-
mer oder der Dritte das Geschift ausge-
fiihrt hat. Nach Art. 11 Abs. 1.der Richt-
linie entfdllt dieser Anspruch allerdings
wieder, wenn und soweit feststeht, dass
der vermittelte Vertrag nicht ausgefiihrt
wird und die Nichtausfithrung nicht auf
Umstinden beruht, die vom Unternchmer
zu vertreten sind.

Dieser mehraktige Entstehungstatbestand
wurde richtlinienkonform iibernommen
von Belgien, der Bundesrepublik Deutsch-
land, Dénemark, Finnland, Frankreich
Grossbritannien, Luxemburg, Osterreich,
Portugal und Schweden. Abweichende
Regelungen finden sich in den Niederlan-
den, Italien sowie Griechenland.

Nach niederlindischem Recht entsteht der
Provisionsanspruch bereits, wenn das Ge-
schiift zustande kommt. Dabei wird gem.
Art. 432 BWB vermutet, dass ein vom Han-
delsvertreter vermitteltes Geschift ange-
nommen ist, wenn -der Unternchmer
gegenilber dem Handelsvertreter inner-
halb einer angemessenen Frist das Ge-
schift nicht ablehnt oder einen Vorbehalt
geltend macht. Fehlt im Handelsvertreter-
vertrag eine Vereinbarung tiber die Linge
der «angemessenen Frist», so betrégt diese
einen Monat, berechnet von dem Zeit-
punkt an, in dem der Auftrag dem Unter-
nehmer mitgeteilt worden ist.

Die Parteien kénnen nach niederldndischem
Recht (Art. 432 Abs. 3 BWB) aber auch den
mehraktigen Entstehungstatbestand der
Richtlinie vereinbaren, indem sie festlegen,
dass der Provisionsanspruch erst mit der
Ausfilhrung des Vertrages entsteht. -

In Italien und Griechenland wurden
die Provisionsentstehungstatbestdnde der
Handelsvertreterrichtlinie nicht in natio-
nales Recht iibertragen. Art. 1748 Abs, 1
Codice Civile beginnt mit der Umsetzung
des Art. 10 der Richtlinie, wonach dem
Handelsvertreter der Provisionsanspruch
zusteht, wenn das Geschift ausgefiihrt
wird. Damit bleibt unklar, ob ein Geschift
nur dann provisionspflichtig ist, wenn des-
sen Abschluss auf die Titigkeit des Han-
delsvertreters zuriickzufiihren ist, oder ob
auch Folgegeschiifte einen Provisions-
anspruch ausloser. Co

¢) Bezirks- bzw. Alleinvertrenings-
provisionsanspruch

Nach Art. 7 Abs. 2 der Richtlinie konnten
sich die Mitgliedstaaten fiir die Einfiihrung
eines Bezirks- oder -Alleinvertretungs-
provisionsanspruchs entscheiden. Einen Be-
zirksprovisionsanspruch besitzt der Han-
delsvertreter bereits, wenn ihm ein bestimm-
ter Bezirk oder Kundenkreis zugewiesen
worden ist und wihrend des Vertragsver-
hiltnisses ein Geschift mit einem Kunden
abgeschlossen wird, der diesem Bezirk oder
dieser Gruppe angehdrt. Demgegeniiber
steht ihm ein Alleinvertretungsprovisions-
anspruch nur zu, wenn ihm die Alleinvertre-
tung fiir einen bestimmten Bezirk oder Kun-
denkreis zugewiesen wurde.

Der Begriff «Alleinvertretung» wurde von
der Kommission bereits im Jahre 1962 in
ihrer «Bekanntmachung iiber Alleinver-
triebsvertrige mit Handelsvertretern» als
ausschliessliche Verpflichtung des Unter-
nehmers definiert, den Handelsvertreter
allein fiir ein bestimmtes Gebiet zu bestel-
len. Ebenso verwendet die Kommission die-
sen Begriff in ihren Gruppenfreistellungs-
verordnungen zu Art. 85 Abs. 3 EGV. Der
Alleinvertreter unterscheidet sich vom
Bezirksvertreter mithin dadurch, dass ihm
nicht nur ein Bezirk oder Kundenkreis zuge-
wiesen, sondern dariiber hinaus die alleinige
Tatigkeit in diesem Bezirk zugesichert wird.
Wenn es dem Unternehmer bei einem rei-
nen Bezirksrecht nicht verboten ist, selbst
oder durch weitere Beauftragte in dem dem
Handelsvertreter zugewiesenen Bezirk titig
zu werden, muss er diese Tétigkeit im Bezirk
des Alleinverireters unterlassen.

Finen Bezirksprovisionsanspruch einge-
fiihrt haben die Bundesrepublik Deutsch-
land, Dinemark, Griechenland, Finnland,
Frankreich und Schweden. Den strengeren
Alleinvertretungsprovisionsanspruch  ha-
ben Belgien, Grossbritannien, Euxemburg,
die Niederlande, Osterreich, Portugal und
Spanien gewihlt. Italien hat hingegen den
Art. 7 Abs. 2 der Richtlinie iberhaupt nicht
umgesetzt und damit weder einen Bezirks-
provisionsanspruch noch einen Alleinver-
tretungsprovisionsanspruch eingefithrt,
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Daneben hat der Handelsverireter gem.

Art. 3 Abs. 2 der Richtlinie

— sich in angemessener Weise fiir die Ver-
mittlung und ggf den Abschluss der ihm
anvertrauten Geschéfte einzusetzen:

— dem Unternchmer die erforderlichen
ihm zur Verfiigung stehenden Informa-
tionen zu tibermitteln und

— den vom Unternehmer erteilten ange-
messenen Weisungen nachzukommen.

Korrespondierend zu den Pflichten des

Handelsvertreters hat sich der Unterneh-

mer gem. Art. 4 Abs. 1 der Richtlinie nach

den Geboten von Treu und Glauben zu
verhalten. Weiterhin hat der Unternehmer
dem Handelsvertreter die erforderlichen

Unterlagen zor Verfiigung zu stellen und

ihm die fiir die Ausiibung seiner Tétigkeit

erforderlichen Informationen zu geben.

Insbesondere soll der Unternehmer den

Handelsvertreter binnen angemessener

Trist informieren, sobald er absieht, dass

der Umfang der Geschiifte erheblich gerin-

ger sein wird, als der Handelsvertreter nor-
malerweise hiitte erwarten kénnen. Eine
besondere Benachrichtigungspflicht ent-
halt ferner Art. 4 Abs. 3 der Richtlinie, nach
dem der Unternehmer dem Handelsvertre-
ter binnen angemessener Frist von der

Annahme oder Ablehnung vnd von der

Nichtausfithrung der vom Handelsvertre-

ter vermitteiten Geschiifte Kenntnis zu

geben hat.

Gem. Art. 5 der Richtlinie haben die Mit-

gliedstaaten die Pflichten der Parteien

zwingend festzulegen. )

Die meisten Mitgliedsldnder haben diese

‘“Vorgaben der Handelsvertreterrichtlinie in

ihr nationales Recht umgesetzt.

5. Vergiitung des Handelsvertreters

In den Art. 6 bis 12 der Richtlinie finden
sich die Regelungen iiber die Vergiitung
des Handelsvertreters. Art. 6 bezieht sich
zundchst auf die Hhe der Vergiitung. Die
weiteren Artikel regeln dann nur noch eine
Vergiitungsform, nimlich die der Provi-
sion. Andere Vergtitungsformen, z. B. H-
xum oder Boni, werden von ihnen nicht
erfasst. :

a) Hihe der Vergiltung

Art. 6 der Richtlinie bestimmt, dass der
Handelsvertreter bei Fehlen einer Verein-
barung itber die Hohe der Vergiitung
Anspruch auf eine Vergiitung hat, die an
dem Ort, an dem er seine Tatigkeit ausiibt,
fiir die Vertretung von Waren iiblich ist, die
den Gegenstand des Handelsvertreterver-
trages bilden. Mangels einer Vergiitung hat
der Handelsvertreter Anspruch auf eine
angemessene Vergiitung. Damit wird klar-
gestellt, dass sich die Hohe der Vergiitung
grundsitzlich aus den Vereinbarungen der
Parteien ergibt. Nur bei Fehlen einer Ver-
einbarung kann auf die wbliche bzw. ange-
messene Vergiitung zuriickgegriffen wer-
den.

An diese Vorgaben der Richtlinie haben
sich gehalten die Umsetzungsgesetze von

10 -

Belgien, Dédnemark, Finnland, Frankreich,
Grossbritannien, Luxemburg, den Nieder-
landen, Portugal, Schweden sowie Spanien.
Die Gesetze der Bundesrepublik Deutsch-
land, Gricchenlands und Osterreichs
bestimmen lediglich, dass bei Fehlen einer
Vereinbarung die iibliche Vergiitung zu
zahlen sei. Der Hinweis auf die angemesse-
ne Vergiitung wurde hingegen nicht umge-
setzt. Ttalien hat sogar die Umsetzung des
Art. 6 der Richtlinie vollstéindig unterlas-
sen und sieht keine Regelung iiber die
Hohe der Vergiitung vor.

b} Die Entstehung des Provisions-
anspruchs

Die Handelsvertreterrichtlinie hat fiir die
Entstehung des Provisionsanspruchs den
mehraktigen Tatbestand aus dem deut-
schen Recht im wesentlichen iibernom-
men. Zunichst legt Art. 7 Abs. 1 fest, dass
dem Handelsvertreter ein Provisions-
anspruch fiir alle wihrend des Vertragsver-
haltnisses abgeschlossenen Geschifte zu-
steht, wenn diese (lit. a) entweder auf scine
Titigkeit zuriickzufithren sind (Tétigkeits-
provision) oder (lit. b) mit einem Dritten
abgeschlossen werden, den er bereits vor-
her fiir Geschifte der gleichen Art gewor-
ben hatte {Folgeprovision). Ferner kann

dem Handelsvertreter gem. Art. 7 Abs. 2

der Richtlinie ein Bezirks- bzw. Alleinver-
tretungsprovisionsanspruch zustehen.
Soweit diese Voraussetzungen eriiillt sind,
besitzt der Handelsvertreter jedoch nur
einen bedingten Anspruch auf seine Pro-
vision (Provisionsanwartschaft). Dieser
wird gem. Art. 10 Abs. 1 der Richtlinie
ndmlich erst zu einem Provisionsan-
spruch, sobald und soweit der Unterneh-
mer oder der Dritte das Geschéft ausge-
fithrt hat. Nach Arxt. 11 Abs. 1.der Richt-
linie entfillt dieser Anspruch ailerdings
wieder, wenn und soweit feststeht, dass
der vermittelte Vertrag nicht ausgefithrt
wird ond die Nichtausfithrung nicht auf
Umstidnden beruht, die vom Unternehmer
zu vertreten sind,

Dieser mehraktige Entstehungstatbestand
wurde richtlinienkonform {ibernommen
von Belgien, der Bundesrepublik Deutsch-
land, Dénemark, Finonland, Frankreich

" Girossbritannien, Luxemburg, Osterreich,

Portugal und Schweden. Abweichende
Regelungen finden sich in den Niederlan-
den, Italien sowie Griechenland.

Nach niedertindischem Recht entsteht der
Provisionsanspruch bereits, wenn das Ge-
schift zustande kommt. Dabei wird gem.
Artt. 432 BWB vermutet, dass ein vom Han-
delsvertreter vermitteltes Geschift ange-
nommen ist, wenn der Unternehmer
gegeniiber dem Handelsvertreter inner-
halb “einer angemessenen Frist das Ge-
schiift nicht ablehnt oder einen Vorbehalt
geltend macht. Fehlt im Handelsvertreter-
vertrag eine Vereinbarung tiber die Lénge
der «angemessenen Frist», so betrdgt diese
einen Monat, berechnet von dem Zeit-
punkt an, in dem der Auftrag dem Unter-
nehmer mitgeteilt worden ist.

Die Parteien kdnnen nach niederldndischem
Recht (Art. 432 Abs. 3 BWB) aber auch den
mehraktigen Entstehungstatbestand der
Richtlinie vereinbaren, indem sie festlegen,
dass der Provisionsanspruch erst mit der
Ausfithrung des Vertrages entsteht. -

In Italien und Griechenland wurden
die Provisionsentstehungstatbestiinde der
Handelsvertreterrichtlinie nicht in natio-
nales Recht iibertragen. Art. 1748 Abs. 1
Codice Civile beginnt mit der Umsetzung
des Art. 10 der Richtlinie, wonach dem
Handelsvertreter der Provisionsanspruch
zusteht, wenn das Geschift ausgefiihrt
wird. Damit bleibt unklar, ob ein Geschéft
nur dann provisionspflichtig ist, wenn des-
sen Abschluss auf die Titigkeit des Han-
delsvertreters zuriickzufithren ist, oder ob
auch Folgegeschifte einen Provisions-
anspruch ausldsen. '

¢) Bezirks- bzw. Alleinvertretungs-
provisionsanspruch

Nach Art. 7 Abs. 2 der Richtlinie konnten
sich die Mitgliedstaaten fiir die Einfiihrung
eines Bezirks- oder -Alleinvertretungs-
provisionsanspruchs entscheiden. Einen Be-
zirksprovisionsanspruch besitzt der Han-
delsverireter bereits, wenn ihm ein bestimm-
ter Bezirk oder Kundenkreis zugewiesen
worden ist und wihrend des Vertragsver-
haltnisses ein Geschift mit einem Kunden
abgeschlossen wird, der diesem Bezirk oder
dieser Gruppe angehort. Demgegentliber
steht ihm ein Alleinvertretungsprovisions-
anspruch nur zu, werm ilun die Alleinvertre-
tung fiir einen bestimmten Bezirk oder Kun-
denkreis zugewiesen wurde.

Der Begriff «Alleinvertretung» wurde von
der Kommission bereits im Jahre 1962 in
ihrer «Bekanntmachung tiber Alleinver-
triebsvertrige mit Handelsvertretern» als
ausschliessliche Verpflichtung des Unter-
nehmers definiert, den Handelsvertreter
allein fiir ein bestimmtes Gebiet zu bestel-
len. Ebenso verwendet die Kommission die-
sen Begriff in ihren Gruppenfreistellungs-
verordnungen zu Artt. 85 Abs. 3 EGV. Der
Alleinvertreter unterscheidet sich vom
Bezirksvertreter mithin dadurch, dass ihm
nicht nur ein Bezirk oder Kundenkreis zuge-
wiesen, sondern dariiber hinaus die alleinige
Titigkeit in diesem Bezirk zugesichert wird.
Wenn es dem Unternehmer bei einem rei-
nen Bezirksrecht nicht verboten ist, selbst
oder durch weitere Beauftragte in dem dem
Handelsvertreter zugewiesenen Bezirk tatig
zu werden, muss er diese Tétigkeit im Bezirk
des Alleinvertreters unterlassen.

Einen Bezirksprovisionsanspruch einge-
fiihrt haben die Bundesrepublik Deutsch-
land, Dinemark, Griechenland, Finnland,
Frankreich und Schweden. Den strengeren
Alleinvertretungsprovisionsanspruch  ha-
ben Belgien, Grossbritannien, Lugemburg,
die Niederlande, Osterreich, Portugal und
Spanien gewihlt. Italien hat hingegen den
Artt. 7 Abs. 2 der Richtlinie iiberhaupt nicht
umgesetzt und damit weder einen Bezirks-
provisionsanspruch noch einen Alleinver-
tretungsprovisionsanspruch eingefihrt,
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Daneben hat der Handelsvertreter gem.

Art. 3 Abs.2 der Richtlinie

— sich in angemessener Weise fiir die Ver-
mittiung und ggf. den Abschiuss der thm
anvertrauten Geschifte einzusetzen:

— dem Unternehmer die erforderlichen
ihm zur Verfiigung stehenden Informa-
tionen zu {ibermitteln und

— den vom Unternehmer erteilten ange-
messenen Weisungen nachzukominen.

Korrespondierend zu den Pflichten des

Handelsvertreters hat sich der Unterneh-

mer gem. Axt. 4 Abs. 1 der Richtlinie nach

den Geboten von Treu und Glauben zu
verhalten. Weiterhin hat der Unternchmer
dem Handelsvertreter die erforderlichen

Unterlagen zur Verfilgung zu stellen und

ihm die fiir die Ausiibung seiner Tiatigkeit

erforderlichen Informationen zu geben.

Insbesondere soll der Unternchmer den

Handelsvertreter binnen angemessener

Frist informieren, sobald er absieht, dass

der Umfang der Geschifte erheblich gerin-

ger sein wird, als der Handelsvertreter nor-
malerweise hitte erwarten konnen. Eine
besonders Benachrichtigungspflicht ent-
hiilt ferner Art. 4 Abs. 3 der Richtlinie, nach
dem der Unternchmer dem Handelsvertre-
ter binnen angemessener Frist von der

Annahme oder Ablehnung und von der

Nichtausfithrung der vom Handelsvertre-

ter vermittelten Geschifte Kenntnis zu

geben hat.

Gem. Art. 5 der Richtlinie haben die Mit-

gliedstaaten die Pflichten der Parteien

zwingend festzulegen.

Die meisten Mitgliedsldnder haben diese

Vorgaben der Handelsvertreterrichtlinie in

ihr nationales Recht umgesetzt.

5. Vergiitung des Handelsvertreters

In den Art. 6 bis 12 der Richtlinie finden
sich die Regelungen iiber die Vergiitung
des Handelsvertreters. Art. 6 bezieht sich
zundchst auf die Hohe der Vergilitung, Die
weiteren Artikel regeln dann nur noch eine
Vergiitungsform, niamlich die der Provi-
sion. Andere Vergiitungsformen, z. B. Fi-
xum oder Bomni, werden von ihnen nicht
erfasst.

a) Héhe der Vergiitung

Art. 6 der Richilinie bestimmt, dass der
Handelsvertreter bei Fehlen einer Verein-
barung iiber die Hoéhe der Vergiitung
Anspruch auf eine Vergiitung hat, die an
dem Ort, an dem er seine Tétigkeit ausiibt,
fiir die Vertretung von Waren Ublich ist, die
den Gegenstand des Handelsvertreterver-
trages bilden. Mangels einer Vergiitung hat
der Handelsvertreter Anspruch auf eine
angemessene Vergiitung, Damit wird klar-
gestellt, dass sich die Héhe der Vergiitung
grundsitzlich aus den Vereinbarungen der
Parteien ergibt. Nur bei Fehlen einer Ver-
einbarung kann auf die {ibliche bzw. ange-
messene Vergiitung zuriickgegriffen wer-
den.

An diese Vorgaben der Richtlinie haben
sich gehalten die Umsetzungsgeseize von

10

Belgien, Dinemark, Finnland, Frankreich,
Grossbritannien, Luxemburg, den Nieder-
landen, Portugal, Schweden sowie Spanien.
Die Gesetze der Bundesrepublik Deutsch-
land, Griechenlands und Osterreichs
bestimmen lediglich, dass bei Fehlen einer
Vereinbarung die {ibliche Vergiitung zu
zahlen sei. Der Hinweis auf die angemesse-
ne Vergiitung wurde hingegen nicht umge-
setzt. Ttalien hat sogar dic Umsetzung des
Art. 6 der Richtlinie vollstindig unterlas-
sen und sieht keine Regelung iiber die
Héhe der Vergiitung vor.

b} Die Entstehung des Provisions-
anspruchs

Die Handelsvertreterrichtlinie hat fiir die
Entstehung des Provisionsanspruchs den
mehraktigen Tatbestand aus dem deut-
schen Recht im wesentlichen iibernom-
men. Zundichst legt Ari. 7 Abs. 1 fest, dass
dem Handelsvertreter ein Provisions-
anspruch fiir alle wihrend des Vertragsver-
hilinisses abgeschlossenen Geschiifte zu-
steht, wenn diese (lit. a) entweder auf seine
Tatigkeit zuriickzufithren sind (Tétigkeits-
provision) oder (lit. b} mit einem Dritten
abgeschlossen werden, den er bereits vor-
her fiir Geschifte der gleichen Art gewor-
ben hatte (Folgeprovision). Ferner kann

dem Handelsvertreter gem. Art. 7 Abs. 2

der Richtlinie ein Bezirks- bzw. Alleinver-
tretungsprovisionsanspruch zustchen.
Soweit diese Voraussetzungen erfiillt sind,
besitzt der Handelsvertreter jedoch nur
einen bedingten Anspruch auf seine Pro-
vision (Provisionsanwartschaft). Dieser
wird gem. Art. 10 Abs. 1 der Richtlinie
namlich erst zu einem Provisionsan-
spruch, sobald und soweit der Unterneh-
mer oder der Dritte das Geschift ausge-
fiihrt hat. Nach Art. 11 Abs. 1 der Richt-
linie entfillt dieser Anspruch allerdings
wieder, wenn und soweit feststeht, dass
der vermittelte Vertrag nicht ausgefiihrt
wird und die Nichtausfilhrung nicht auf
Umstinden beruht, die vom Unternehmer
zu vertreten sind.

Dieser mehraktige Entstehungstatbestand
wurde richtlinienkonform {bernommen
von Belgien, der Bundesrepublik Deutsch-
land, Dé#nemark, Finnland, Frankreich
Grossbritannien, Luxemburg, Osterreich,
Portugal und Schweden. Abweichende
Regelungen finden sich in den Niederlan-
den, Italien sowie Griechenland.

Nach niederlindischem Recht entsteht der
Provisionsanspruch bereits, wenn das Ge-
schift zustande kommt. Dabet wird gem.
Art. 432 BWB vermutet, dass ein vom Han-
delsvertreter vermitteltes Geschift ange-
nommen ist, wenn -der Unternehmer
gegenitber dem Handelsvertreter inner-
halb einer angemessenen Frist das Ge-
schift nicht ablehnt oder einen Vorbehalt
geltend macht. Fehlt im Handelsvertreter-
Yertrag eine Vereinbarung iiber die Linge
der «angemessenen Frist», so betrigt diese
einen Monat, berechnet von dem Zeit-
punkt an, in dem der Auftrag dem Unter-
nehmer mitgeteilt worden ist.

Die Parteien kénnen nach niederlandischem
Recht {Art. 432 Abs. 3 BWB) aber auch den
mehraktigen Entstehungstatbestand  der
Richtlinie vereinbaren, indem sie festlegen,
dass der Provisionsanspruch erst mit der
Ausfiihrung des Vertrages entsteht. -

In JItalien und Griechenland wurden
die Provisionsentstehungstatbestinde der
Handelsvertreterrichtlinie nicht in natio-
nales Recht iibertragen. Art. 1748 Abs. 1
Codice Civile beginnt mit der Umsetzung
des Art. 10 der Richtlinie, wonach dem
Handelsvertreter der Provisionsanspruch
zusteht, wenn das Geschift ausgefithrt
wird, Damit bleibt unklar, ob ein Geschift
pur dann provisionspflichtig ist, wenn des-
sen Abschluss auf die Tatigkeit des Han-
delsvertreters zuriickzufithren ist, oder ob
auch Folgegeschifte einen Prov1510ns-
anspruch ausldsen.

¢) Bezirks- bzw. Alleinvertretungs-
provisionsanspruch

Nach Art. 7 Abs. 2 der Richtlinie konnten
sich die Mitgliedstaaten fiir die Einfithrung
eines Bezirks- oder -Alleinvertretungs-
provisionsanspruchs entscheiden. Finen Be-
zirksprovisionsanspruch besitzt der Han-
delsvertreter bereits, wenn ihm ein bestimm-
ter Bezirk oder Kundenkreis zugewiesen
worden ist und wihrend des Vertragsver-
hiéltnisses ein Geschift mit einem Kunden
abgeschlossen wird, der diesem Bezirk oder
dieser Gruppe angehdrt. Demgegeniiber
steht ihm ein Alleinvertretungsprovisions-
anspruch nur zu, wenn thm die Alleinvertre-
tung fiir einen bestimmten Bezirk oder Kun-
denkreis zugewiesen wurde.

Der Begriff «Alleinvertretung» wurde von
der Kommission bereits im Jahre 1962 in
ihrer «Bekanntmachung iiber Alleinver-
triebsvertrige mit Handelsvertretern» als
ausschliessliche Verpflichtung des Unter-
nehmers definiert, den Handelsvertreter
allein fiir ein bestimmtes Gebiet zu bestel-
len. Ebenso verwendet die Kommission die-
sen Begriff in ihren Gruppenfreistellungs-
verordnungen zu Art. 85 Abs. 3 EGV. Der
Alleinvertreter unterscheidet sich vom
Begzirksvertreter mithin dadurch, dass ihm
nicht nur ein Bezirk oder Kundenkreis zuge-
wiesen, sondern dariiber hinaus die alleinige
Titigkeit in diesem Bezirk zugesichert wird. -
Wenn es dem Unternehmer bei einem rei-
nen Bezirkstecht nicht verboten ist, selbst
oder durch weitere Beauftragte in dem dem
Handelsvertreter zugewmsenen Bezirk titig
zu werden, muss er diese Tétigkeit im Bezirk
des Alleinvertreters unterlassen.

Einen Bezirksprovisionsanspruch einge-
fiihrt haben die Bundesrepublik Deutsch-
land, Dinemark, Griechenland, Finnland,
Frankreich und Schweden. Den strengeren
Alleinvertretungsprovisionsanspruch  ha-
ben Belgien, Grossbritannien, Luxemburg,
die Niederlande, Osterreich, Portugal und
Spanien gewihlt. Italien hat hingegen den
Art.7 Abs. 2 der Richtlinie iiberhaupt nicht
umgesetzt und damit weder einen Bezirks-
provisionsanspruch noch einen Alleinver-
tretungsprov;smnsanspruch eingefiihrt,
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Daneben hat der Handelsvertreter gem.

Art, 3 Abs. 2 der Richtlinie

— sich in angemessener Weise fiir die Ver-
mittlung und ggf. den Abschluss der ihm
anvertrauten Geschifte einzusetzen:

— dem Unternehmer die erforderlichen
ihm zur Verfiijgung stehenden Informa-
tionen zu iibermitteln und

— den vom Unternchmer erteilten ange-
messenen Weisungen nachzukommen.

Korrespondierend zu den Pilichten des

Handelsvertreters hat sich der Unterneh-

mer gem. Att. 4 Abs. 1 der Richtlinie nach

den Geboten von Treu und Glauben zu
verhalten. Weiterhin hat der Unternehmer
dem Handelsvertreter die erforderlichen

Unterlagen zur Verfiigung zu stellen und

ihm die fiir die Ausiibung seiner Tétigkeit

erforderlichen Informationen zu geben.

Insbesondere soll der Unternehmer den

Handelsvertreter binnen angemessener

Frist informieren, sobald er absieht, dass

der Umfang der Geschifte erheblich gerin-

ger sein wird, als der Handelsvertreter nor-
malerweise hitte erwarten konnen. Eine
besondere Benachrichtigungspflicht ent-
hélt ferner Art. 4 Abs. 3 der Richtlinie, nach
dem der Unternehmer dem Handelsvertre-
ter binnen angemessener Frist von der

Annahme oder Ablehnung und von der

Nichtausfithrung der vom Handelsvertre-

ter vermittelten Geschifte Kenntnis zu

geben hat.

Gem. Art. 5 der Richtlinie haben die Mit-

gliedstaaten die Pflichten der Parteien

zwingend festzulegen. .

Die meisten Mitghedslinder haben diese

Vorgaben der Handelsvertreterrichtlinie in

ihr nationales Recht umgesetzt.

5. Vergiitung des Handelsvertreters

In den Art. 6 bis 12 der Richtlinie finden
sich die Regelingen tiber die Vergiitung
des Handelsvertreters. Art. 6 bezicht sich
zunichst auf die Héhe der Vergiitung. Die
weiteren Artikel regeln dann nur noch eine
Vergiitungsform, nimlich die der Provi-
sion. Andere Vergiitungsformen, z. B. Ti-
xum oder Boni, werden von ihnen nicht
erfasst.

a) Hohe der Vergiitung

Art. 6 der Richtlinie bestimmt, dass der
Handelsvertreter bei Fehlen einer Verein-
barung iiber dic Hohe der Vergiitung
Anspruch auf eine Vergiitung hat, die an
dem Ort, an dem er seine Tétigkeit ausiibt,
fiir die Vertretung von Waren iiblich ist, die
den Gegenstand des Handelsvertreterver-
trages bilden. Mangels einer Vergiitung hat
der Handelsvertreter Anspruch auf eine
angemessene Vergiitung. Damit wird klar-
gestellt, dass sich die Hohe der Vergiitung
grundsitzlich aus den Vereinbarungen der
Parteien ergibt. Nur bei Fehlen einer Ver-
einbarung kann auf die iibliche bzw. ange-
messene Vergiitung zuriickgegriffen wer-
den.

An diese Vorgaben der Richtlinie haben
sich gehalten die Umsetzungsgesetze von

10 -

Belgien, Dinemark, Finnland, Frankreich,
Grossbritannien, Luxemburg, den Nieder-
landen, Portugal, Schweden sowie Spanien.
Die Gesetze der Bundesrepublik Deutsch-
land, Griechenlands und Osterreichs
bestimmen lediglich, dass bet Fehlen einer
Vereinbarung die iibliche Vergiitung zu
zahlen sei. Der Hinweis auf die angemesse-
ne Vergiitung wurde hingegen nicht umge-
setzt. Italien hat sogar die Umsetzung des
Art. 6 der Richtlinie vollstindig unterlas-
sen und sieht keine Regelung iiber die
Hohe der Verglitung vor.

b) Die Entstehung des Provisions-
anspruchs

Die Handelsvertreterrichtlinie hat fiir die
Entstehung des Provisionsanspruchs den
mehraktigen Tatbestand aus dem deut-
schen Recht im wesentlichen ibernom-
men. Zunichst legt Art. 7 Abs. 1 fest, dass
dem Handelsvertreter ein Provisions-
anspruch fur alle wihrend des Vertragsver-
hiltnisses abgeschlossenen Geschifte zu-
steht, wenn diese (lit. a) entweder auf seine
Titigkeit zuriickzufithren sind (Tatigkeits-
provision) oder (lit. b) mit einem Dritten
abgeschlossen werden, den er bereits vor-
her fiir Geschifte der gleichen Art gewor-
ben hatte (Folgeprovision). Ferner kann

dem Handelsvertreter gem. Art. 7 Abs. 2

der Richilinie ein: Bezirks- bzw. Alleinver-
tretungsprovisionsanspruch zustehen.
Soweit diese Voraussetzungen erfiillt sind,
besitzt der Handelsvertreter jedoch nur
einen bedingten Anspruch auf seine Pro-
vision (Provisionsanwartschaft). Dieser
wird gem. Art. 10 Abs. 1 der Richtlinie
nimlich erst zu einem Provisionsan-
spruch, sobald und soweit der Unterneh-
mer oder der Dritte das Geschift ausge-
fithrt hat. Nach Art. 11 Abs. 1.der Richt-
linie entfillt dieser Anspruch allerdings
wieder, wenn und soweit feststeht, dass
der vermittelte Vertrag nicht ausgefiihrt
wird und die Nichtausfithrung nicht auf
Umstidnden beruht, die vom Unternehmer
zu vertreten sind.

Dieser mehraktige Entstehungstatbestand
wurde richtlinienkonform iibernommen
von Belgien, der Bundesrepublik Deutsch-
land, Dinemark, Finnland, Frankzeich
Grossbritanmien, Luxemburg, Osterreich,
Portugal und Schweden. Abweichende
Regelungen finden sich in den Niederlan-
den, Italien sowie Griechenland.

Nach niederldndischem Recht entsteht der
Provisionsanspruch bereits, wenn das Ge-
schift zustande kommt. Dabei wird gem.
Art. 432 BWB vermutet, dass ein vom Han-
delsvertreier vermittelies Geschiift ange-
nommen ist, wenn -<der Unternehmer
gegeniiber dem Handelsvertreter inner-
halb einer angemessenen Frist das Ge-
schift nicht ablehnt oder einen Vorbehalt
geltend macht. Fehlt im Handelsvertreter-
vertrag eine Vereinbarung iiber die Linge
der «angemessenen Frist», so betrigt diese
einen Monat, berechnet von dem Zeit-
punkt an, in dem der Auftrag dem Unter-
nehmer mitgeteilt worden ist.

Die Parteien konnen nach niederlindischem
Recht (Art. 432 Abs. 3 BWB) aber auch den
mehraktigen Entstehungstatbestand  der
Richtlinie vereinbaren, indem sie festlegen,
dass der Provisionsanspruch erst mit der
Ausfithrung des Vertrages entsteht. -

In Italien und Griechenland wurden
die Provisionsentstehungstatbestinde der
Handelsvertreterrichtlinie nicht in natio-
nales Recht iibertragen. Art. 1748 Abs. 1
Codice Civile beginnt mit der Umsetzung
des Art. 10 der Richtlinie, wonach dem
Handelsvertreter der Provisionsanspruch
zusteht, wenn das Geschift ausgefithrt
wird. Damit bleibt unklar, ob ein Geschift
nur dann provisionspflichtig ist, wenn des-
sen Abschluss auf die Tétigkeit des Han-
delsvertreters zurlickzufiithren ist, oder ob
auch Folgegeschifte einen Provisions-
anspruch auslosen. ’

¢} Bezirks- bzw. Alleinvertretungs-
provisionsanspruch

Nach Art. 7 Abs. 2 der Richtlinie konnten
sich die Mitgliedstaaten fiir die Einfithrung
eines Bezirks- oder -Alleinvertretungs-
provisionsanspruchs entscheiden. Einen Be-
zirksprovisionsanspruch besitzt der Han-
delsvertreter bereits, wenn ihm ein bestimm-
ter Bezirk oder Kundenkreis zugewiesen
worden ist und wahrend des Vertragsver-
hiltnisses ein Geschift mit einem Kunden
abgeschlossen wird, der diesem Bezirk oder
dieser Gruppe angehért. Demgegeniiber
steht ihm ein Alleinvertretungsprovisions-
anspruch nur zu, wenn ihm die Alleinvertre-
tung fiir einen bestimmten Bezirk oder Kun-
denkreis zugewiesen wurde. :
Der Begriff «Alleinvertretung» wurde von
der Kommission bereits im Jahre 1962 in
ihrer «Bekanntmachung iiber Alleinver-
triebsvertrige mit Handelsvertretern» als
ausschliessliche Verpflichtung des Unter-
nehmers definiert, den Handelsvertreter
allein fiir ein bestimmtes Gebiet zu bestel-
len. Ebenso verwendet die Kommission die-
sen Begriff in ihren Gruppenfreistellungs-
verordnungen zu Art. 85 Abs. 3 EGV. Der
Alleinvertreter unterscheidet sich vom
Bezirksvertreter mithin dadurch, dass ihm
nicht nur ein Bezirk oder Kundenkseis zuge-
wiesen, sondern dariiber hinaus die alleinige
Titigkeit in diesem Bezirk zugesichert wird,
Wenn es dem Unternehmer bei einem rej-
nen Bezirksrecht nicht verboten ist, selbst
oder durch weitere Beauftragte in dem dem
Handelsvertreter zngewiesenen Bezirk titig
zu werden, muss er diese Tatigkeit im Bezirk
des Alleinvertreters unterlassen.

Einen Bezirksprovisionsanspruch einge-
fiihrt haben die Bundesrepublik Deutsch-
land, Dinemark, Griechenland, Finnland,
Frankreich und Schweden. Den strengeren .
Alleinvertretungsprovisionsanspruch  ha-
ben Belgien, Grossbritannien, Luxemburg,
die Niederlande, Osterreich, Portugal und
Spanien gewihlt. Italien hat hingegen den
Art.7 Abs. 2 der Richtlinie iiberhaupt nicht
umgesetzt und damit weder einen Bezirks.
provisionsanspruch noch einen Alleinver-
tretungsprovisionsanspruch eingefiihrt.
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d) Nachvertraglicher Provisionsanspruch

Nachdem Art. 7 der Richtlinie bestimmt,
dass ein Provisionsansprdch nur enisteht,
wenn das Geschift zwischen dem Unter-
nehmer und dessen Kunden wihrend des
bestehenden Handelsverireterverhilinis-
ses abgeschlossen wird, steflt Art. 8 der
Richtlinie hiervon zwei Ausnahmen auf.
Gem. Art. 8 lit. a) der Richtlinie hat der Han-
delsvertreter fiir ein nach Beendigung des
Veriragsverhiltnisses abgeschlossenes Ge-
schift Anspruch auf eine nachvertragliche
Provision, wenn der Geschiftsabschiuss
tiberwiegend auf did, Titigkeit zuriickzu-
fithren ist, die er wihrend des Vertragsver-
hiltnisses ausgefithrt hat. Zudem muss der
Geschiftsabschluss innerhalb einer ange-
messenen Frist nach Vertragsbeendigung
erfolgen. Ferner steht dem Handelsvertreter
gem. Art. 8 lit. b) der Richtlinie ein nachver-
traglicher Provisionsanspruch zu, wenn die
"Bestéllung des Dritten vor Beendigung des
Vertragsverhiltnisses beim Unternehmer
oder beim Handelsvertreter eingegangen ist.
Soweit der ausgeschiedene Handelsvertre-
ter nach diesen Grundsétzen einen Provi-
sionsanspruch besitzt, kann gem. Art. 9 der
Richilinie sein Nachfolger keine Provision

beanspruchen, wenn nicht die Umstinde
eine Teilung der Provision zwischen den
Handelsvertretern rechtfertigen.

" Die meisten Mitgliedstaaten haben sich an

diese Vorgaben gehalten, Italien und Portu-
gal haben hingegen die Vorschrift des Art. 8
lit. b) nicht iibernommen. Die Rechte dieser
Linder sehen also keinen nachvertraglichen
Provisionsanspruch vor, wenn das Angebot
des Dritten noch wihrend des Handelsver-
treterverhilinisses beim Unternehmer oder
Handelsvertreter eingegangen ist.

Daneben setzen weder Italien noch Grie-
chenland fiir den nachvertraglichen Provi-
sionsanspruch aufgrund einer iiberwiegen-
den Titigkeit des Handelsvertreters voraus,
dass das Geschift innerhalb einer angemes-
senen Frist nach Vertragsbeendigung zustan-
de gekommen sein muss. Diese Frist wird im
iibrigen von zwei Lindern konkretisiert.
Nach spanischem Handelsvertreterrecht
muss das Geschiift innerhalb von drei Mona-
ten nach Vertragsbeendigung zustande kom-
men. Belgien sieht eine Sechsmonatsfrist vor.

e} Filligkeit und Kontrolle der Provision

Der Provisﬁmsanspruch ist gem. Art. 10
Abs. 3 der Richtlinie spitestens am letzten

K

Tag des Monats fillig, der auf das Quartal
folgt, in dem der Anspruch des Handelsver-
treters erworben worden ist. Mit «Erwerb
des Provisionsanspruchs» ist der Zeitpunkt
der Ausfilhrung des Geschifts durch den
Unternehmer oder dessent Kunden gemeint.
Lediglich zwei Mitgliedstaaten haben von
Art. 10 Abs. 3 der Richtlinie abweichende
Regelungen getroffen. Gem. Art. 7 Abs. 3
PVO tritt die Filligkeit nach griechischem
Recht spitestens am letzten Tag des Quar-
tals — und damit nicht erst am letzten Tag des
Monats, der auf das Quartal folgt - ein, in
dem der Provisionsanspruch entstanden ist.
Art. 14 des finnischen Gesetzes legt die
Falligkeit noch frither fest. Danach ist die
Provision dem Handelsvertreter im Laufe
des Monats zu zahlen, der dem Ent-
stehungsmonat der Provision folgt.

Des weiteren legt Art. 12 Abs. 1 der Richt-
linie fest, dass der Unternehmer dem Han-
delsvertreter eine Abrechnung iiber die
geschuldete Provision zu geben hat. Die
Abrechnung hat ebenfalls spétestens am
letzten Tag des Monats zu erfolgen, der auf
das Quartal folgt, in dem der Provisions-
anspruch erworben ist. :
Ferner soll der HHandelsvertreter gem.
Art. 11 Abs. 2 der Richtlinie verlangen kon-



nen, dass ihm alle Auskiinfte, insbesondere
ein Buchauszug, gegeben werden, iiber die
der Unternehmer verfiigtiund die er zur
Nachpriifung des Betrages der ihm zuste-
henden Provisionen benitigt.
Schliesslich iiberldsst es die Richtlinie in
Art. 12 Abs. 4 den Mitgliedstaaten, ein
Recht des Handelsvertreters auf Buchein-
sicht einzufiihren.
Ausser Italien, Griechenland und Finnland
haben die Mitgliedstaaten diese Regelun-
gen-iiber die Abrechnung und den Buch-
" auszug in ihr nationales Recht ohne Ab-
weichungen iiberfiihrt. Ttalien hat es un-
terlassen, diese Regelungen, wie von
der Handelsvertreterrichtlinie vorgesehen,
zwingend auszugestalien. Das griechische
Recht regelt entsprechend der Regelung
iiber die Falligkeit des Provisions-
anspruchs, dass die Abrechnung spitestens
am Ende des Quartals zu erfolgen hat, in
dem der Provisionsanspruch entstanden
ist. Auch Finnland hat den Abrechnungs-
zeitpunkt entsprechend der Falligkeits-
regelung festgelept; so dass die Abrech-
nung monatlich zu erfolgen hat.
Ein Recht des Handelsvertreters auf
Bucheinsicht haben lediglich sechs Mit-
gliedstaaten ausdriicklich festgeschrieben.
Dies sind die Bundesrepublik Deutsch-
“land, Diédnemark, Finnland, die Nieder-
lande, Osterreich sowie Schweden.

6. Beendigung des Handelsverireter-
vertrages

Fiir die ordentliche Kiindigung eines auf
unbestimmte Zeit cingegangenen Handels-
vertretervertrages schreibt Art. 15 der Richt-
linie bestimmte Mindestkiindigungsfristen je
nach Dauer des Vertragsverhiltnisses vor.
Gemdss dessen Absatz 2 betrigt die Kindi-
gungsfrist fir das erste Vertragsjahr einen
Monat, ab dem angefangenen zweiten Ver-
tragsjahr zwei Monate sowie ab dem dritten
und die folgenden Vertragsjahre drei Mona-
te. Dabei besteht die Verpflichtung der Mit-
gliedstaaten, den Parteien vorzuschreiben,
kiirzere Fristen nicht zu vereinbaren.

Pen Mitgliedstaaten ist es gem. Art. 15 Abs.
3 jedoch gestattet, fiir linger bestehende
Vertragsverhéltnisse lingere Kiindigungsfri-
sten einzufiihren, und zwar ab dem vierten
Vertragsjahr vier Monate, ab dem fiinften
Vertragsjahr fiinf Monate und ab dem sech-
sten Vertragsjahr sechs Monate. Dabei kén-
nen die Mitgliedstaaten vorsehen, dass die
Parteien keine kiirzeren Fristen vereinbaren
diirfen. Die Kiindigung soll jeweils zum
Ende eines Kalendermonats zulédssig sein.
Soweit die Parteien tiber die Mindest-
ktindigungsfristen hinausgehende Kiindi-
gungsfristen vereinbaren, stellt Art. 15 Abs.
4 der Richtlinie den Grundsatz auf, dass die
vom Unternehmer einzuhaltende Frist
nicht kiirzer bemessen sein darf als die vom
Handelsvertreter zu beachtende Frist,

Die Mitgliedstaaten haben mehrheitlich die
Vorgabe der Handelsvertreterrichtlinie voll
ausgeschopft und eine Verlingerung der
Kiindigungsiristen fiir jedes abgelaufene
Vertragsjahr bis zu sechs Monaten vorgese-
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hen. Demgegeniiber haben vier Mitglied-
staaten, niamlich Frankreich, Grossbritan-
nien, die Niederlande und Portugal, ledig-
lich die Mindestvorgabe der Handelsvertre-
terrichtlinie erfiillt und Mindestkiindi-
gungsfristen bis zu drei Monaten ab dem
dritten Vertragsjahr eingefiihrt. Die Bun-
desrepublik Deutschland nimmt noch eine
Mittelstellung ein, da sie ausser der Min-
destvorgabe des Art. 15 Abs. 2 der Richt-
linie ab dem sechsten Vertragsjahr den
Parteien eine Kiindigungsfrist von sechs
Monaten vorschreibt, aber darauf verzich-
tet hat, fiir das vierte und fiinfte Vertrags-
jahr eine lingere Kiindigungsfrist als drei
Monate in ihr Gesetz aufzunchmen.
Finnland und Schweden haben ferner
besonders geregelt, dass die Parteien flir
die Kiindigung des Handelsvertreters auch
dann eine dreimonatige Kindigungsfrist
vereinbaren konnen, wenn das Vertrags-
verhéltnis [inger als drei Jahre besteht und
deshalb der Unternehmer ecine ldngere
Kindigungsfrist beachten muss.

7. Ausgleichs- bzw. Entschiidigungs-
ansprach -

Art. 17 der Richtlinie verpflichtet die Mit-
gliedstaaten, entweder einen Ausgleichsan-
spruch oder einen Entschidigungsanspruch
fiir den Fall der Beendigung des Handelsver-
treterverhéltnisses einzufithren.

Der Ausgleichsanspruch nach Art. 17
Abs. 2 der Richtlinie ist im wesentlichen dem
deutschen Anspruch nach § 89 b HGB nach-
gebildet. Er setzt voraus, dass der Handels-
vertreter fiir den Unternehmer neue Kun-
den geworben hat und der Unternehmer
hierdurch noch erhebliche Vorteile zieht.
Zudem muss die Zahlung des Ausgleichs
unter Berticksichtigung aller Umstéinde der
Billigkeit entsprechen. Bei Anwendung die-
ser Voraussetzungen besteht der Aus-
gleichsanspruch jedoch nicht unbegrenzt.

“Art. 17 Abs. 2 fiihrt vielmehr einen Héchst-

betrag ein, wonach der Ausgleich hichstens
eine nach dem Durchschnitt der letzten fiinf
Jahre der Titigkeit des Handelsvertreters
berechnete Jahresvergiitung betragen darf
Hat das Handelsvertreterverhiltnis weniger
als fiinf Jahre bestanden, kommt es fiir die
Ermittlung des Hochstbetrages auf den Jah-
resdurchschnitt der Vertragsdauer an.

Der Entschadigungsanspruch gem. Art. 17
Abs. 3 der Richtlinie ist dem franzésischen
Recht entnommen. Der Handelsvertreter
soll bei Beendigung des Vertragsverhiltnis-
ses Ersatz des ihm hierdurch entstande-
nen Schadens verlangen kénnen. Art. 17
Abs. 3 der Richtlinie sicht im Gegensatz zur
Regelung des Ausgleichsanspruchs keine

konkreten Berechnungsregeln vor. Der fran- |

zdsische Entschidigungsanspruch, dem Axt.
17 Abs. 3 der Richtlinie zugrunde liegt, ge-
wihrt dem Handelsvertreteri.d. R. eine Ent-
schidigung von zwei Jahresdurchschnitts-
provisionen. Er kennt keinen Hochstbeirag,
Die Art. 17 Abs. 4 und 5 sowie Art. 18 und 19
der Richtlinie enthalten dartiber hinaus Vor-
schriften, die sowohl fiir den Ausgleichs-
anspruch als auch fiir den Entschidigungs-

anspruch eingreifen. Art. 17 Abs. 4 stellt klar,
dass ein Anspruch auch entsteht, wenn das
Vertragsverhiltnis durch den Tod des Han-
delsvertreters beendet wird. Ferner hat der
Handelsvertreter nach Art. 17 Abs. 5 fiir die
Geltendmachung seines Anspruchs eine
Ausschlussirist von einem Jahr einzuhalten.
Weiterhin lisst Art. 18 den Anspruch entfal-
len, wenn entweder der Unternehmer das
Vertragsverhilinis wegen eines schuldhaften
Verhaltens des Handelsvertreters beendet
hat, das aufgrund der einzelstaatlichen
Rechtsvorschrifien eine fristlose Beendi-
gung des Vertrages rechtfertigt, oder der
Handelsvertreter aufgrund einer Vereinba-
rung mit dem Wnternehmer seine Rechte
und Pflichten aus dem Handelsvertreterver-
hiltnis an einen Nachfolger abtritt. Zudem
soll eine Ausgleichs- oder Entschidigungs-
verpflichtung des Unternehmers entfallen,
wenn der Handelsvertreter das Vertragsver-
héltnis kiindigt, es sei denn, er kiindigt auf-
grund seines Alters, wegen eines Gebrechens
oder einer Krankheit, die ihm die Fortset-
zung seiner Titigkeit nicht zumuten lassen,
oder weil die Beendigung aus Umstinden
erfolgt, die dem Unternehmer zuzurechnen
sind. Schliesslich schreibt Art. 19 der Richtli-
nie den Mitgliedstaaten vor, die Regelungen
Uiber den Ausgleichs- bzw. Entschadigungs-
anspruch unabdingbar auszugestalten. ‘

Die Wahl der Mitgliedstaaten ist ganz
tiberwiegend zugunsten des -Ausgleichs-
anspruchs ausgefallen. Lediglich Frankreich
hat an seinem Entschédigungsanspruch fest-
gehalten. Zudem hat Grossbritannien zu
einer Zwischenlsung gegriffen. Grundsitz-
lich kann der Handelsvertreter einen Ent-
schadigungsanspruch bei Vertragsbeendi- '
gung verlangen. Die Parteien sind jedoch
berechtigt, anstelle dieses Anspruchs fiir ihr
Vertragsverhiltnis den Ausgleichsanspruch
zu vereinbaren. Damit soll den Unterneh-
mern die Moglichkeit eingerdumt werden,
dén Anspruch des Handelsvertreters bei
Vertragsbeendigung auf eine Jahrésdurch-
schnittsprovision begrenzen zu kénnen.

8. Nachvertragliche Wetthewerhsabrede

Nach Beendigung des Vertragsverhiktnis-
ses ist der Handelsvertreter grundsitzlich




frei, in Wettbewerb zu dem Unternehmer
zu treten. Die Parteien kdnnen aber verein-
baren, dass er fir die Zeitinach Beendigung
des Vertragsverhiltnissesiin seiner gewerb-
lichen Titigkeit beschrinkt ist. Fiir die Ver-
einbarung dieser nachvertraglichen Wett-
bewerbsabrede wihrend des bestehenden
Vertragsverhiltnisses stellt Art. 20 der
- Richtlinie Grenzen sowohl in sachlicher als
auch in zeitlicher Hinsicht auf.

Art. 20 der Richtlinie bestimmt in sachli-
cher Hinsicht, dass die Wettbewerbsabre-
de zum einen schriftlich abgefasst werden
muss und sich zum anderen auf den dem
Handelsvertreter zugewiesenen Bezirk
oder Kundenkreis sowie auf Warengat-
tungen zu erstrecken hat, die geméss dem
Handelsvertretervertrag Gegenstand der
Vertretung sind. In zeitlicher Hinsicht
kann die Wettbewerbsabrede filr lang-
stens zwei Jahre nach Beendigung des
Vertragsverhiltnisses getroffen werden.
Zudem gesteht Art, 20 Abs. 4 der Richt-
linie den Mitgliedstaaten das Recht zu,
weitere Beschrinkungen fir die Wirk-
samkeit einer Wetthewerbsabrede aufzu-
stellen.

Die zeitlichen und sachlichen Beschrinkun-
gen der IHandelsvertreterrichthinic haben
ohne Anderungen die Bundesrepublik
Deutschland, Dinemark, Finnland, Frank-
reich, Ttalien, Grossbritannien, die Nieder-

lande, Schweden sowie Spanien iibernom-
men. Drei Mitgliedsldnder haben die Dauer
der Vereinbarkeit weiter eingeschrinkt. So
kann nach griechischem und luxemburgi-
schem Recht eine Wetthewerbsabrede nur
fitr ein Jahr nach Vertragsbeendigung verein-
bart werden. Belgien beschrinkt die Wettbe-
werbsabrede sogar auf die Dauer von sechs
Monaten nach Vertragsbeendigung,

Art. 9 des portugiesischen Handelsvertre-
tergesetzes bindet die Parteien bei der Ver-
einbarung einer Wettbewerbsabrede ledig-
lich hinsichtlich des vom Handelsvertreter
betreuten Gebietes. Es fehlt die Beschrin-
kung, nach der sich die Wettbewerbsabrede
auch nur auf die vom Handelsvertreter
betreuten Produkte erstrecken darf.

Nach dem Handelsvertreterrecht in Oster-
reich ist sogar jegliche Vereinbarung ei-
ner nachvertraglichen Wettbewerbsabrede
nichtig,

Von der Ermichtigung der Richtlinie, weite-
re Beschrinkungen vorzusehen, haben
Dinemark, die Niederlande und Spanien
Gebrauch gemacht. In den Niederlanden
sieht Art. 443 Abs. 3 BWB vor, dass die
Gerichte jederzeit auf Antrag des Handels-
vertreters eine Wettbewerbsabrede ganz
oder zum Teil fir nichtig erklaren kénnen,
falls det/Handelsvertreter durch die Abrede
auch unter Beachtung der schutzwiirdigen
Interessen des Unternehmers unbillig ein-

geschrinkt wird. Ahnlich schreibt § 20 Abs,
3 Lov. N1. 267 in Dénemark vor, dass eine
Wettbewerbsabrede, auch wenn sie sich an
die zeitlichen und sachlichen Beschrinkun-
gen hilt, nach § 38 des dénischen Vertrags-
gesetzes fiir unwirksam erklirt werden
kann, Dies gilt w. a., wenn eine Wettbe-
werbsabrede einen weitergehenden Inhalt
hat, als zum Schutz der Wettbewerbsfihig-
keit des Unternehmers notwendig ist.

Der spanische Gesetzgeber hat fiber die
Beschréinkungen der Handelsvertreter-
richtlinie hinaus geregelt, dass eine Wett-
bewerbsabrede bei einem Handelsvertre-
tervertrag, der fiir eine Dauer von weniger
als zwei Jahren abgeschiossen wird, fiir
langstens ein Jahr vereinbart werden kann.
Die Handelsvertreterrichtlinie sieht keine
Verpilichtung des Unternehmers vor, dem
Handelsvertreter-fiir die Unterlassung des
Wettbewerbs eine Karenzentschadigung zu
zahlen. Es findet sich deshalb auch nur in
den Handelsvertretergesetzen der Bundes-
republik Deutschland und von Portugal
eine derartige Karenzentschidigungs-
pflicht des Unternchmers. |

(Gekiirzte Wiedergabe einer Verdffentlichung in
«Europiisches Wirtschafts-Steuerrechts 2/96 mit
freundlicher Genehmigung von Autor und Ver-

lag)



